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Prérequis (1)

Faits marquants

Complexité

du produit

Clinique pédiatrique avec une capacité de 30 à 40 lits avec une 

offre complète de services de soins dédiée exclusivement à 

l’enfant ( yc urgences, chirurgie pédiatrique, radiologie, 

réanimation, unité de néonatalogie avec 10 postes équipés)

Principaux clients : Enfants

Filière et sous filière : centres de soins privés/Cliniques 

spécialisées

⮚ Population locale très jeune avec 14% ayant moins de 5 ans et un taux de mortalité 

infantile élevé dans la région

⮚ Fit avec le nouveau modèle de développement des provinces du sud not. offrir un 

meilleur accès aux services essentiels et en  adéquation avec les pôles prioritaires à 

développer à l’échelle nationale  pour combler le gap offre/demande  

⮚ Disponibilité de pédiatres spécialisés au niveau local  ( eg réanimateur pédiatrique, 

chirurgien pédiatrique, chirurgien néonatal, neurochirurgien pédiatrique  …) et de 

personnel paramédical hautement qualifié 

⮚ Disponibilité de l’assiette foncière de 3 000m²

Descriptif Indicateurs marchés 

Marché cible : Local vs Export vs National

Fiche n°79–1/2 - Clinique pédiatrique 

Marché(s) cible(s) :

Taille et évolution du marché 

+

-

Local : enfants patientèle locale, régionale et des  régions avoisinantes 

International : Mauritanie

Marché(s) cible(s), (du plus au moins prioritaire(s)) à adresser :

(1) Projection:  Recherche de presse

Source: Article de presse
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Ressources humaines

Indicateurs financiers (indicatif) : Éléments d’investissement

Fiche n°79–2/2 - Clinique pédiatrique 

Foncier potentiel

Nom et prénom  : 

Hamza Lakdim

Téléphone : 0662346404

• Chirurgie pédiatrique – Réanimation 

pédiatrique-

• Néonatologie

• Développement psychomoteur de 

l’enfant

• Paramédical ( infirmiers, kiné…) 

E-mail : 
Lakdim.hamza@gmail.com

Investissement potentiel 60 Mns MAD

• Dispositifs et équipements 

médicaux 

Subvention

Aide à la formation 

Autre

Principaux avantages d’investissements 

Programme « Tahfiz », « Nawat »

3 000m²

Contacts

Prix de vente estimatif 250-1000 MAD/consultation

EBITDA (en % du CA) 13-20%

Chiffre d’affaires 12-16 Mns MAD *( hors 

honoraires médecins )  

Emplois 60

Matières premières et fournisseurs

Charte d’investissement 

Programme « TAEHIL », « IDMAJ »

Domaine privé de l’Etat 

(eg.Laâyoune)

Type de foncier

Prix moyen du foncier Mode de mobilisation

Superficie

Offres de formation Principaux fournisseurs

Principaux intrantsCompétences RH nécessaires

• Filière Santé-CMC Laâyoune

Provinces prioritaires

Lâayoune

ROI 13-20 %

• Entreprises de BTP et 

d’équipements 

Source: Analyse expert et entretiens auprès des institutionnels

Commission Régionale Unifiée 

de l’Investissement (CRUI)

Commission Régionale Unifiée 

de l’Investissement (CRUI)


